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Em vez de se concentrar nos produtos de 
nicho, você precisa se concentrar nos 
produtos que vendem. Pelo menos se você 

quiser ser um grande afiliado no 
marketing digital você pode adotar essa 
estratégia . Se você quiser ter grandes 
comissões e vender com uma certa 
frequência , você tem que pensar menos 
sobre o que você quer falar e mais sobre 

o que os clientes querem ouvir. 

O outro fator que você deve considerar é 
a sustentabilidade. Quando você escolher 
um nicho, escolha um com poder de 
permanência, um produto de qualidade 
que se mantenha no mercado (tanto 
produto físico quanto produto digital). 
Escolha um que pode ser renovado 
constantemente - que continuará a 
suscitar demanda novamente no 

mercado. 



E enquanto você faz isso, concentre-se 
em como você vende, não só o que você 
vende, para que você possa reutilizar o 
que você aprende. Dessa forma, você 
terá sucesso e ser um grande afiliado no 
futuro , mesmo com produtos surgindo no 

mercado a toda hora . 

Se agora você está preocupado e 
pensando: " Ótimo ! Agora eu 
simplesmente não sei o que vender, e eu 
pensei que eu tinha resolvido tudo ..." 
não se preocupe. Este ebook está aqui 
para ajudar você a realizar comissões 
da maneira que os grandes afiliados 
fazem. Não da maneira que os afiliados 
comuns fazem, e sim da maneira que os 
afiliados que pensam fora da caixa 
fazem . E por fim, vamos certamente 
esclarecer para você como identificar os 
produtos que vendem . Na verdade, 

falaremos isso em breve. 



Mas primeiro, vamos tirar outro medo que 

muitos afiliados possuem. 

Mas eu não sou especialista ! 

Ok, então agora que nós tiramos o 
pensamento de vender produtos de nicho 
que você gosta, e tirou sua zona de 
conforto com seu produto, precisamos 
falar sobre como sanar esse problema 
que muitos afiliados possuem e que é 

estritamente normal . 

E muito mais fácil vender algo que você 
conhece e ama, com certeza. E mais fácil 
pelo menos no começo - construir uma 
estrutura de marketing e pré-vendas em 
torno de um produto em que você tem 
interesse; Ou seja, se você já é um 
especialista , você provavelmente 
poderia sentar-se e em uma tarde 
elaborar um blog completo cheio de 

conteúdo sobre o assunto. 



. E se você escolher outro produto, um 
produtor que não dá detalhes sobre o 
infoproduto dele, você vai ter que fazer 
alguma pesquisa antes que você possa 
promovê-lo. Você terá que se tornar um 

perito mais uma vez. 

Você acabou de receber a resposta. 
Você viu isso? Torne-se um especialista. 

Assim como você não nasceu um 
especialista no marketing de afiliados, 
assim como você se tornou um 
especialista através do estudo de algum 
curso, você pode fazer a mesma coisa 
para qualquer produto que tenha 
demanda dos consumidores exigentes 

atuais. 



Todas as informações , ferramentas de 
venda , na maior parte dos casos, já 
estão lá para você. Seu trabalho é 
apenas atrair as pessoas certas para 
que eles possam comprar. E acredite em 
mim quando digo que se você atingir os 
mercados certos, eles provavelmente 
virão com muita informação de qualidade 
para facilitar sua vida no marketing 
digital .Tudo o que é preciso para se 
tornar um especialista é gastar um tempo 
pesquisando e lendo sobre o assunto, 
eventualmente, usando seus produtos. 
Você pode se tornar uma autoridade. 
Você pode se tornar qualquer tipo de 
especialista que você quer ser. E quando 
eu digo isso é porque você é capaz sim ! 



Dito isto, há algo mais a considerar - você 

realmente não precisa ser um 
especialista para ser um afiliado eficaz ! 
Por padrão, é muito provável que você vai 
se tornar um ao longo do tempo, mas, 
entretanto, tudo o que você precisa fazer 
é deixar o marketing de afiliados fazer o 

trabalho para você ! 

Todas as informações , ferramentas de 
venda , na maior parte dos casos, já 
estão lá para você. Seu trabalho é 
apenas atrair as pessoas certas para 
que eles possam comprar. E acredite em 
mim quando digo que se você atingir os 
mercados certos, eles provavelmente 
virão com muita informação de qualidade 
para facilitar sua vida no marketing 

digital . 



Resumo da ópera : 


- Considere também promover produtos 
que tenham bastante sáida , apesar da 

concorrência ; 

- Escolha um nicho / produto que seja 
sustentável com o passar do tempo ; 

- Se torne um especialista no nicho 
apesar de esse não ser um fator decisivo, 

porém necessário ! 



APRENDA AS VARIAS MANEIRAS DE SE 
TRABALHAR PELA INTERNET DE MANEIRA 

CORRETA E SUSTENTÁVEL ! 


CONHEÇA O MÉTODO 

TRABALHAR PELA INTERNET 2.0 

RODRIGO VITORINO 

CLIQUE NA IMAGEM E SAIBA MAIS ! 




